Consumo. Establecimientos de |a provincia se suman a esta campana importada
de EE UU y a la que muchos se adhieren por inercia. Los pequenos comercias
recuperan la presencialidad tras un afio de mucha compra por internet.

COMERCIOS

El negocio en el
comercio crece un 15%
por el Black Friday

» Los comerciantes ven con satisfaccion el aumento de las ventas
presenciales en los pequefios establecimientos de la provincia

ANICENTE

M Una semana de mensajes y
anuncios sobre el Black Iriday ha
hecho que muchos compradores
acaben «picando» y comprando
productos con grandes descuen-
tos. El conocido «viernes negro»
no solosereduce yaaesedia de la
semana, sino que las ofertas se
alargandurante varios dias. Com-
prarundeseoamenor precioeslo
que esperan muchos consumido-
res pero, ademas, otros han apro-
vechado esta potente campana
paraadelantarlas compras de Na-
vidad. Sobre todo en un ano en el
que los mensajes sobre los
«stocks» de las tiendas o las faltas
de suministros han hecho que se
adquieranyalos productos desea-
dos por si después no hay dispo-
nibles.

Pero el sector lanza un mensa-
je de tranquilidad: «estd garanti-
zado el suministro de los produc-
tos», aunque no niegan que es
bueno adelantar las que sean po-
sible. Pero por algo que pasa cada
afio, la gran compra de productos
«estrella» que sonlos primeros en
agotarse.

La gran mayoria de comercios
de la provincia de Alicante mues-
tran en estos dias sus grandes des-
cuentos enlos escaparates. Lapu-
blicidad y campanas eninternetse
suceden y el sector del comercio
ya ha puesto en el calendario esta
fecha casi a la fuerza. Porque, se-
guin algunas fuentes, «no se pue-
de ir en contra direccion» y hay
que sumarse a la tendencia.

«No es una campaia propia-
mente dicha, sino una tendencia
que, no era nuestra, pero nos he-
mos adaptado», indico el presi-
dente de laFederacion Alicantina
de Comercio (Facpyme), Carlos
Bano. La entidad ha organizado
sorteos vy otras iniciativas para
«aprovechar el ‘boom’ del consu-
mo» de estos dias y «atraer al con-
sumidor a las tiendas». Pero, se-

Descuentos
de mds del 50% en
algunos casos

> Muchos compradores |le-
van semanas esperando el
Black Friday; sobre todo,
para encontrar el producto
deseado a un precio mas
asequible o conseguir el re-
galo deseado para Navidad
muchos mas barato. Y en
algunos casos lo consiguen
y con descuentos importan-
tes. Porque esta campaiia,
que ya se alarga mas de un
dia en la mayoria de esta-
blecimientos, ofrece des-
cuentos de hasta el 50% en
la mayoria de casos, aun-
que hay algunos negocios
que se lanzan a porcentajes
mds altos en productos
para llamar la atencidn de
los consumidores.

giinexplico, «sinrealizar descuen-
tos agresivos porque no pode-
mos» ya que <ha habido un incre-
mentodelos costess querepercu-
tird en el precio final.

Tras un ano muy duro para el
sector servicios, los comercios es-
peran que en estos dias las com-
prasaumenteny, con ellas, se pue-
dan liberarlos «stocks» que tienen
en sus negocios. La prevision es
que elincremento sea de una me-
diadel 15% respecto a 2020, segin
indicé . Pero esa es la media. Por-
quenoscrdigual en todos los pro-
ductos. «El comercio es muy am-
plioy notiene nada que ver la ad-
quisicion de productos de hogar
que de uso personals, apuntd el
presidente de Facpyme. Porquela

pandemia ha hecho que, seginla
época, un producto se haya ven-
dido mas que otro. «La gente no
salfa de casa y no se compraba
ropa, perfumes o joyas, por ejem-
plo, sino que aumentaron las ven-
tas en otros sectores del hogars,
explico. Pero para estas fechas la
situacion es otra y «hay sectores
que sufrirdn un incremento im-
portante respecto alano pasadon.
A pesar de ello, que se incremen-
ten las ventas en todo el sector es
algo positivo porque «hacfa mu-
chafaltadespués delo que hemos
sufrido.

Tradicional

Elpasado ano, atin con restriccio-
nes en muchos puntos, las ventas
por internet se incrementaron.
Pero este ano, con la eliminacion
de muchas de esas restricciones y
la pérdida poco a poco del miedo
a acudir a los comercios, la pre-
sencialidad de los compradores
en los mismos se ha aumentado,
sobre todo en los comercios méds
pequenos o tradicionales. Asilo
corrobora Bano quien apunté que
«la gente estd volviendo al comer-
cio tradicional donde se le aseso-
ra, tiene mds confianza y puede
cambiar el producto mas fécil-
mentes,

En el mismo sentido, el presi-
dente de la Asociacion de Comer-
ciantes de Benidorm (Aico}, Rail
Parra, explicd que «el pasado ano,
la venta en internet tuvo un au-
mento muy importante» pero
«este ano estd bajando». Porgue

Facpyme considera

que se ha aprovechado
hien el «hooms del
consumo para atraer
clientes a las tiendas
A R P T A

«sehaidoyendo elmiedoalapan-
demiayse confiamasen el comer-
ciotradicional y en la compra fisi-
ca», Asf también anadio que «esta
camparia no es tanto para la com-
pra en la red, algo que ya se da el
lunes»,

Elresponsablede laentidad en
la capital turistica apunto que en
el municipio «se estd viendo mas
movimiento estos dias» y que «fe-
nemos buenas previsiones de
ventas» para estas fechas, «La po-
lémica sobre la falta de suminis-
tros estd aumentando las compras
por si acaso».

El movimiento esta semana ha
sido mucho en las zonas mds co-
merciales de la ciudad de Alican-
te, como por ejemplo Maisonna-
ve, pero también en otros munici-
pios de la provincia. Muchos co-
menzaron sus compras antes del
viernes para aprovechar algunos
descuentos aunque «ha habido
mucho movimiento de gente pre-
guntando y que te dicen que vol-
verdn el fin de semana», apunté
Bano. Porque el « Black Friday» tie-
ne como dia mas importante este
viernes, aungue muchoslo estira-
ran el fin de semana para aprove-



charincluso mejores ofertas deil-
tima hora.

Elresponsable de Facpyme in-
dico que «estamos notando cierta
recuperacione que el sector espe-
ra que se alargue en las proximas
semanasyde caraalacampanade
Navidad: «Silos datos covidlo per-
miten, las familias podran juntar-
sey eso conlleva hacerse regalos»
o, incluso con amigos. El pasado
ano no fue asi por la situacion del
virus.

Con todo, en Elche, esta cam-
pananoestdteniendo demasiado
tirdn para el comercio local y, taly

como indican los propios empre-
sarios, «son las grandes cadenas,
franquicias y negocios delos cen-
tros comerciales los que mads se
benefician». Enlaciudad se hatra-

Los empresarios
detectan una cierta
recuperacion que da
aliento para afrontar las
fiestas navidenas
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» DESCUENTOS. Los escaparates de los comercios de la provincia se han llenado de ofertas por el Black Friday
de hasta el 50% o incluse mds en algunos casos. [l La calle Maisonnave de Alicante este viernes.
E Un comercio del centro de Benidorm con descuentos.
muchos las compras de Navidad.
Alicante.

tado de incentivar el consuino es-
tas tltimas semanas conactuacio-
nes teatrales por el centro y otros
barrios e incluso se encendi6 par-
te del alumbrado navidefio del
municipio.

Sin embargo, los negocios tie-
nen pocas expectativas en esta
campana para subir la factura-
cién. Hay quien entiende que es-
tan vendiendo algo mds «sin que
seaunboome, y quienes se toman
estacelebracidn como unamane-
ra de agasajar a los clientes con
descuentos, segiin senala . R. Es-
quinas.
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