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El comercio
contiene
otravezla
respiracion

Incertidumbre. Las tiendas
valencianas aconsejan
adelantar regalos del ‘Black
Friday'y Navidad por lafaltade
abastecimiento desde China

y por las nuevas restricciones
en Europa por el Covid-19

a promocion de des-

cuentos del ‘Black Fri-

cday’ comienza esta se-

mana (con el viernes

como dia estrella) y las
campanas de Navidad y los Re-
yes Magos ya estan a la vuelta de
la esquina. Se trata de dos hitos
importantes para los comercian-
tes, ya que esperan (ue sean sus
‘salvavidas’, después de dos anos
muy malos por la pandemia y la
crisis econémica.

Los propietarios de los peque-
fios comercios, al igual que el res-
to de sectores econamicos, no
quitan la vista de la actualizacion
de datos de contagios e corona-
virus, ya que no hay que olvidar
que, por ejemplo, en Austria se
ha decidido confinar a las perso-
nas que no estén vacunadas yen
Alemania quieren reformar la ley
de Infecciones para hacer lo mis-
mo. En el caso de Valencia, los tl-
timos datos de coronavirus refle-
jan que hay 82 positivos por cada
100.000 habitantes en los tlti-
mos 14 dias v, en el casa de la Co-
munitat, la cifra es de 114,

A esta incertidumbre hay que
unir otros factores, como son los

problemas de abastecimiento por
la falta de materias primas y de
envios de productos fabricados
en China y el encarecimiento de
los contenedores que llegan via
maritima, Es por eso que muchos
comerciantes, conscientes del
cuello de botella mundial que se
ha producido, han decidido ade-
lantar sus pedidos y han llenado
ya sus almacenes.

Ademads, aconsejan a los clien-
tes que realicen cuanto antes las
compras para asegurarse los re-
galos, porque ni siquiera sus pro-
veedores les garantizan que los
segundos pedidos lleguen a tiem-
Do para Navidad.

Desde la asociacion de Comer-
ciantes del Centro Histdrico de
Valencia, su presidente, Borja Avi-
la, explica que «muchos provee-
dores y fabricantes han ico avi-
sando de que seguramente no se
podran hacer repeticiones de pe-
didos mas adelante porque no
tienen ya margen de tiempo para
fabricarlo y falta material».

Por ello, si bien Avila detalla
que muchos comercios se han
preparacdo para poder dar servi-
cio, lanza el mensaje de que «va-

Fernando Gonzilez
Fotopro

«Hicimos los pedidos hace un
mes porque los proveedores
nos advirtieron con tiempo»
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Carmen de los Reyes
Manterol Casa Valencia

«No tenemos problemas de
abastecimiento porque nuestros
articulos son ‘de casa’, de Onteniente»

yan comprando los articulos de
las tiendlas, porque luego faltara
ver sillegan a tiempo los encargos
y si serd viable hacer pedidos»,
El presidente de la Confedera-
cia del Comerg, Servicis i
Autonoms de la Comunitat Va-
lenciana (Confecomerg), Rafa To-
rres, también comenta que «ha-
cemos un llamamiento para que
se adelanten las compras porgue
descuentos habra antes clel ‘Black
Friday’, durante y después de esa
promocion». Por tanto, apunta
que «no es recomendable espe-
rarse a ultima hora por la incer-
tidumbre de la disponibilidad».

Rafa Torres —que se muestra
prudente- cletalla que «si aqui no
hay cambias, con repuntes de
contagios por Covid y medidas
restrictivas, en estas fechas del
Black Friday y Navidades espe-
ramos que vaya saliendo el aho-
rro que se generd durante el con-
finamiento en las familias», Re-
cuerda que en ese periodo se pro-
dujo en los hogares espafioles
una reserva extra de 70,000 mi-
llones de euros respecto a 2019.

Torres espera que «en estas
campanas la cifra de ventas lle-
gue al 90% respecto a 2019, no
esperamos llegar al 100%». Por

su parte, Borja Avila, de los Co-
merciantes del Centro Histérico,
anade que «si no se producen re-
puntes de Covid, esperamaos que
la recuperacion de ventas llegue
al 80% de lo que se obtuvo en
2019», pero recuerda que «con
el aumento de costes, los marge-
nes de venta son menores»,

Oferta y demanda

Ante el interrogante de como ira
la balanza de la oferta v la deman-
da, son muchos los comercios va-
lencianos que han llenado sus al-
macenes. Otros, que hicieran sus
pedidos mas justos por la incer-
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Terencio Puente
‘El Globo' cesteria desde 1856

«Mi mujer me dijo de hacer los
encargos en julio. Pensé que era
exagerado, pero ahora me alegro»

Sofia Parra
Ghamtton Valencia

«Hay empresas sin stock, He
creado una linea personalizada
de sudaderas y zapatillas»
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AnaBarion

‘B & Twins by Baron®

«Me advirtieron de pedir las
cosas con mas margen y he traido
articulos variados y asequibles»

tidumbre, quiza empiecen a no-
tar las dificultares de que los nue-
vos pedidos lleguen a tiempo,
Entre las tiendas de todala
vida que se han preparado a fon-
do para estas ultimas campanas
del afio se encuentra ‘El Globo',
comercio especializada en ces-
terfa desde 1856 en la calle Muisi-
co Peydrd (o calle de las Cestas).
Su propietario, Terencio Puen-
te, explica que «otros anos sole-
mos hacer los encargos de lacam-
pana de Navidad en octubre, pero
en esta ocasién, mi mujer, que es
muy previsora, me dijo antes del
verano de hacer las compras en

Julio. Yo, en principio, penseé que
€s0 era exagerado y ahora me ale-
gro de haberle hecho caso».

De hecho, tiene el almacén lle-
no de juguetes y de articulos de
cesteria a la espera de satisfacer
a los clientes. Como anécdota, Te-
rencio detalla que «habia pedido
estos dias que me trajeran un mo-
delo de casa de juguetes de ma-
deray me dijeron que ya llegaria
en febrero v, de forma irdnica les
dije que hablaria con los ninos a
ver si se pueden esperar a lener
los Reyes para esas fechas».

En su opinion, «puede que todo
esto sea provocado porque los

contenedores costaban antes
unos 1.300 euras y ahora salen
por 14.800 euros».

Este comerciante afirma que
este mes «esta siendo raro en ven-
tas. El afo pasado fue mejor», Eso
si, recomienda que la gente vaya
pidiendo los regalos. «Ya me han
reservado dos cocinas y un trici-
clo y asi se garantizan tenerlo»,

Otra comerciante previsora ha
sido Teresa Roca, de la juguete-
ria Dona Flor, en la calle Cervan-
tes (cerca de Guillem de Castro).
Argumenta que «olros anos rea-
lizo los pedidos de Navidad en
octubre o en noviembre, pero en

esta ocasion, me decidi a hacer-
los en julio y me fue llegando todo
en septiembre y en octubre»,

A pesar de su anticipacion, re-
conoce que «hice algunos pedi-
dos de casas de munecas en el
mes de julio y luego los provee-
dores me dijeron que no llega-
rian hasta febrero porque hay
problemas con los contenedores
que transportaban las maderas
necesarias para hacer los jugue-
tes». Y lo mismo le ha pasado con
una casa gue le tenian que traer
de Inglaterra, «ya que alli tam-
bién tienen los problemas del Bre-
Xity me contestaron que ese pro-

< Jugueteria Teresa Roca, en su
tienda de juguetes Dofa Flor, en la
calle Cervantes, bAMIAN TORRES

Jugueteria Dofia Flor

«Adelanté los encargos a
julio. La gente puede hacer
yalareservay yo lo guardo»

Critican la faltade
aparcamientos y de
transporte publico

Rafa Torres, presidente de
Confecomerg, opina que «es
dificil aparcar por las obras
del centro». Afiade que «pro-
pusimos al Ayuntamiento que
no estuvieran clausurados a la
vez el de Parcent y plaza de la
Reina, pero no hicieron caso».
Y aflade que «es complicado
porque la politica del gobierno
local es expulsar al coche,
pero sin dar alternativas de
aparcamientos disuasorios.
Hemos pedido que se recupe-
ren los autobuses por la Paz,
San Vicente y plaza del Ayun-
tamiento, mientras duren las
obras, pero no se ha hecho».
Borja Avila, presidente de los
Comerciantes del Centro His-
térico, explica que «<hemos so-
licitado a la administracién
que nos apoye, con precios de
parking asequibles, pero no
hay respuesta».

ducto no me llegaria para las fe-
chas de Navidad»,

Tanto su tienda como el alma-
cén estan repletos de mufecas,
carros, disfraces o juegos de mesa,
entre otros productos, y afirma
que «ya he advertido a los clien-
tes que «es Mejor que me reser-
ven ya lo que quieren regalar. No
hace falta que se lo lleven de la
tienda, yo lo puedo tener aqui y
lo retiro de la venta, pero asi se
garantizan de que lo tienen».

Ana Banon, de la tienda de re-
galos ‘B & Twins by Banon’, en la
calle San Vicente, también reco-
noce que «varios de mis provee-
dores me avisaron de que hicie-
ra los pedidos con mds tiempo
porque luego, de cara a Navidad,
igual algunas cosas no se podrian
pedir». Por eso afiade que ha re-
puesto el género, «sobre todo de
bisuteria». Anade que «la cam-
pana de Navidad supone méds del
30% de las ventas del afio y no
nos podiamos a arriesgar a que-
darnos sin productos. Hemos tra-
ido articulos a precios asequibles
para que pueclan hacer detalles».

En cuanto al Black Friday, ex-
plica que «no hemos puesto car-
teles, pero desde hace diez dias
tengo descuentos del 20% en hol-
s0s para que la gente vaya ade-
lantando las ventas», Y es que
Ana es consciente de que es im-
portante atraer ya las pri- S
meras ventas y anade: «Soy
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Los proveedores de
juguetes como las casas
de muiiecas de madera
yano entregan el
articulo hasta febrero

Los comerciantes
confian en que el nivel
de ventas llegue al 80%
0 al 90% de la campana
navideiia de 2019

? muy positiva, creo que
la campana de Navidad
ira bien».

En la firma de moda de
hombre Ghamtton Valencia,
situada en la calle de la Paz,
Sofia Parra, explica que «tra-
bajamos mucho con empre-
sas espanolas y me sirvieron
producto y, gracias a eso, he
ido teniendo articulos los pri-
meros meses, porque Compra-
mos de forma moderada por
prudencia, ante la situacion
de montana rusa que estamos
teniendo».

Ahora explica que «<hemos
hecho mas encargos, pero aho-
ra nos dicen que fabrican so-
bre pedido, que no tienen
‘stock’ y otros proveedores que
tengo en Portugal y Turguia si
me han ido suministrando,
aungue con retrasos».

Sofia afiade que «como la
pandemia ha cambiaclo las co-
sas, yo me he reinventado. He
empezado también a hacer ca-
misetas, sudaderas, zapatillas
de ir por casa personalizadas.
Es decir, busco alternativas a
los problemas que han ido sur-
giendo para seguir vendiendo
y dar un servicio especial de
pequeno comercio».

Un caso distinto es el de la
tienda Manterol Casa, en la ca-
lle Cirilo Amoros. Carmen de
los Reyes, detalla que «noso-
tros no hemos tenido proble-
mas de distribucidn ya abas-
tecimiento porque nuestro pro-
ducto es local, es Manterol de
Onteniente. Nuestros articu-
los son ‘de casa’. Y anade que
«la gente ya esta viniendo a mi-
rar los articulos para hacer pla-
nes de regalos».

En otra tienda de un sector
diferente, como es el caso de
Fotopro, en la calle Castellon,
Fernando Gonzdlez, detalla
que «hicimos los pedidos hace
un mes, porque los proveedo-
res nos advirtieron que pidie-
ramos anticipacdamente, Y aho-
ra van entrando los pedidos
POCO a poco, pEro no se atre-
ven a fijar fechas concretas de
llegadas. De momento, tene-
mos productas para vender»,

P &

e '8
T

Gente de compras en la calle Coldn de Valencia. oaMiAN Torres

Una tormenta perfecta

Los expertos aseguran que el mercado sufre estrés

Alaescasez de
suministros se suma

el precio de la energia,
la falta de contenedores
y el encarecimiento

de los fletes maritimos

LOLA SORIANO

VALENCTA. Los expertos en comer-
cio y logistica apuntan que se ha
roto la cadena v los eslabones del
suministro de productos a nivel
mundial y que eso se va a notar en
campanas comerciales fuertes
como es el caso de Navidades.
Vicente Mompo, coordinador del
area internacional de la Camara
de Comercio de Valencia, asegura
que estamas frente a una situacion
de «stress v hay distorsiones en los
mercacos internacionales»,
Describe que la notable recupe-
racion de la demanda v la activi-
dad econdmica internacional a par-
tirdel segundo semestre de 2020,
fras el cierre y confinamiento pro-
vocadlo por la pandemia, no vina
acompanacdo con una recupera-
cion similar de la oferta».
Mompé explica que «lo que no
esté en las fabricas estocado, hay
que olvidarse, porque es dificil que
llegue para Navidades y que ten-
gan precios razonables, tras el ay-

mento del precio de los contene-
dores».

Y es que no hay que olvidar, tal
como explican comerciantes como
Terencio Puente, de la cesteria ‘El
Globa', «por un contenedor antes
pedian 1.300 euros y ahora para
traerlo, tienes que abonar 14.800
euros»,

Tanto Mompo como Luis Roca,
presidente de la Asociacidn de
Transitarios, Expedidores [nter-
nacionales y Asimilados de Valen-
cia (Ateia Valencia), afirman que
«se ha producido una tormenta
perfecta porque confluyen muchos
factores que estan afectando al

mercador».

Luis Roca recuerda que «en el
primer trimestre de 2020 llegd la
pandemia por Covid-19. Se esta-
ba celebrando el Ao Nuevo Chi-
noy tenian las fabricas cerradas».

Roca anade que en EE.UU. «se
dieron bonos para insuflar dinero
en el sistema para incentivar las
compras y cuando los chinos vol-
vieron a trabajar, empezaron a pro-
ducir para EE. UU., mientras aqui
estabamos confinados».

Por su parte, Mompo senala que
«hay contenedores mal distribui-
dos. Hay puertos dondle se han que-
daclo contenedores vacios y no se
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sacan y en otros paises no llegan
y hacen falta».

A los problemas conocidos de
la falta de materias primas, de mi-
crochips y la subida de energia, se
suma el aumento del coste de los
fletes de barcas.

Como anade el presidente de
Ateia Valencia «el precio del flete,
del transporte maritimo se ha mul-
tiplicado por cinco». Y, por si fue-
ra poco, resulta gue «se han retj-
rado barcos mas pequefos y es-
tdn apostando por megabugues,
que pueden llevar mucha mas car-
ga, pero que las regularidades de
salida de los puertos es menaor;, por-
que no salen hasta que no estan
llenos, y hay que hacer mas movi-
mientos de ‘teus’ (contenedores)».

Luis Roca comenta que «se ha
producicdo un cambio en la regu-
laridad de la llegada de las mer-
cancias y esto ha roto los eslabo-
nes de la distribucion».

Avacu aconseja
comparar y pide que
no suban los precios

Las tiendas empiezan a ser un
hervidero de gente en busca
de regalos o de aparatos tec-
noldgicos de ultima genera-
cion, pero desde la asociacién
Valenciana de Consumidores y
Usuarios (Avacu), Fernando
Méner, afirma que es impor-
tante comparar los precios y
los productos antes de lanzar-

se a la compra. «Se estd dando
mucho bombo y platillo a la
falta de abastecimiento y pare-
ce gue se esta generando el
momento perfecte para que
aprovechen para hacer una
subida de precios y no deberia
de ser».

Argumenta que «no hay que
olvidar que se ha vivido una si-
tuacion muy dura con la pan-
demia y no todas las familias
pueden adelantar las compras
de Navidad un mes y medio
antes porque las familias si-

guen en crisis». De hecho, M6-
ner opina gue «si queremos
tener una buena campaifa de
‘Black Friday’ y de Navidad, lo
que hay que hacer es no apli-
car toda la subida de los costes
al consumidor»,

Desde Avacu también acon-
sejan «que la gente se plantee
lo que realmente necesita y

| gue a la hora de buscar pro-

ductos, sobre todo en internet,

| que tengan cuidado porque en
| algunas paginas se ofertan
- productos falsificados».




